

岗位优先条件
	岗位名称
	岗位职责
	岗位招聘优先条件

	市场营销总监
	1.负责“来庐山睡好觉”疗愈产品的整体市场战略规划、品牌定位与年度推广计划制定。
2.开拓并维护与旅行社、OTA平台、企业工会、高端康养机构、健康管理公司等B端渠道的合作关系。
3.策划并执行线下推介会、行业峰会、跨界合作等市场拓展活动，提升品牌行业影响力。
4.分析市场数据与竞品动态，为产品优化、定价策略及新套餐开发提供决策支持。
5.管理拓展团队，完成公司下达的销售指标与市场占有率目标。
	1.市场营销、企业管理、旅游管理等相关专业优先。
2.有酒店类成功项目案例者优先。
3.具备出色的市场洞察力、商务谈判能力和渠道资源。
4.目标导向，能承受工作压力，适应阶段性出差。
5.对睡眠健康产业有浓厚兴趣和深刻理解者尤佳。


	总经理
	1.制定市场战略规划、品牌定位方向、年度推广计划。统筹推进项目落地执行。负责“来庐山睡好觉”疗愈产品的整体市场战略规划、品牌定位。
2.提升公司疗愈品牌行业影响力。
3.负责市场拓展团队的搭建、培训与日常管理，带领团队分解落实公司下达的年度销售指标与市场占有率目标，建立团队激励考核机制，保障各项经营目标顺利达成。
4.完成董事会、股东会交办的各类工作事项。

	1. 有高端康养、疗愈度假村或大健康品牌从0到1筹建及操盘经验者优先。
2. 拥有丰富文旅渠道资源或线下渠道资源者优先。
3. [bookmark: _GoBack]对睡眠经济有深入研究，具备跨界资源整合能力者优先。



