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	公司
	岗位
	拟聘人数
	招聘条件

	
	
	
	
	文化程度
	专业要求
	招聘条件（业绩要求等）
	主要工作职责

	1
	重庆泛欧铁路口岸经营管理有限责任公司
	项目
经理
（贸易  业务）
	2
	本科及以上学历。

	专业
不限
	业绩要求：项目经理（贸易业务）岗，作为主要经办人，年度开展的贸易项目营收达到5亿元以上，毛利润达到500万元以上。                    材料要求：原则上不超一个会计年度，业绩证明材料包括但不限于：贸易业绩所对应的合同、订单等（复印件，有条件可提供部分票据截图）。         1.普通类型员工需另提供当事人在业绩发生单位的社保缴费证明材料；当事人为该业绩核心经办人或主要经办人的证明材料。                               2.第三方购买服务类员工的需另提供业绩发生单位和社保缴费单位的外包关系证明（包括外包协议或外包单位和被服务单位双证明等）。

工作经验：具有2年以上相关工作经验。​


	一、贸易业务规划与执行
1.依据公司整体发展战略和市场部目标，制定指定品类贸易业务的年度、季度及月度计划，明确指标、市场拓展方向和实施方案。
2.定期对贸易业务计划的执行情况进行跟踪、分析，根据市场变化和实际执行效果及时调整策略，确保计划的可行性和有效性。
二、市场拓展与客户开发
1.研究国内外贸易市场动态、行业发展趋势及竞争对手情况，挖掘潜在的贸易机会和目标客户群体。
2.主动开发新客户，建立稳定的客户合作关系。
三、客户关系维护
1.负责客户的对接与维护，定期拜访客户，了解客户需求和反馈，协调内部资源为客户提供优质的产品和服务，提高客户满意度和忠诚度。
2.处理客户在合作过程中出现的问题和投诉，确保问题得到及时、妥善解决，维护公司良好的品牌形象。
四、贸易业务洽谈与执行
1.牵头与客户进行贸易谈判，实现项目落地，包括编制项目方案、识别贸易风险、开展合同洽谈、推进项目决策等。
2.负责对签订的贸易合同履行情况进行跟踪，确保双方严格按照合同约定执行，防范事中执行风险，以及牵头项目相关资料管理和归档。
五、团队管理与协作
负责经办项目的团队管理，提高团队成员的业务能力和工作积极性。
六、加强与公司内部其他部门（如财务部、物流部等）的沟通与协作，确保贸易业务各环节顺畅衔接，提高整体工作效率。
七、数据分析与报告
1.定期收集、整理贸易业务相关数据，进行深入分析，形成详细的业务报告，向上级领导汇报。
2.根据数据分析结果，为公司的贸易业务决策提供依据和建议。


	2
	重庆泛欧铁路口岸经营管理有限责任公司
	融资
核算
	1
	本科及以上学历。

	金融、经济、财务、法律、审计等相关专业
	[bookmark: _GoBack]业绩要求：融资核算岗，作为主要经办人，年度开争取金融机构授信10亿元以上，项目融资贷款上账金额达到10亿元。                        材料要求：原则上不超一个会计年度，业绩证明材料包括但不限于：金融机构授信合同、上账记录等（复印件，有条件可提供部分上账截图）。         1.普通类型员工需另提供当事人在业绩发生单位的社保缴费证明材料；当事人为该业绩核心经办人或主要经办人的证明材料。                               2.第三方购买服务类员工的需另提供业绩发生单位和社保缴费单位的外包关系证明（包括外包协议或外包单位和被服务单位双证明等）。

工作经验：具有3年以上经济、会计相关工作经验，有企业融资经验者优先。​

	1、负责根据业务融资需求制定融资方案，对比银行融资产品，筛选最优方案，降低融资成本。
2、负责整理提交融资授信、放款资料，配合银行尽调，提供补充说明等，确保资料真实、完整、合规，符合银行审批标准。跟踪审批进度，推动融资额度获批或放款。
3、跟踪融资款项的到账情况，确保资金按计划到账，登记融资台账，实时更新资金使用进度。
4、负责监控现金流状况，预测资金缺口，制定融资计划、还本付息时间表。
5、根据融资合同约定，制定还款计划，提前协调资金安排，确保按时还款，避免逾期影响公司信用。
6、负责合作银行的日常沟通，及时传递公司经营动态、融资需求及银行政策信息。在公司经营业绩、业务拓展等关键节点，主动向银行传递积极信息，增强银行信心。
7、负责拓展新的合作银行或金融机构，丰富融资渠道。
8、配合公司审计、财务部门的检查，提供融资相关资料及说明。
9、配合编制、更新融资台账，定期向管理层汇报资金到位情况、使用效率及债务到期结构。
10、负责监控现金流状况，预测资金缺口，制定融资计划、还本付息时间表。




